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INFORMACJE O PRZEDSIEBIORSTWIE

Spétka zajmuje sie handlem internetowym i stacjonarnym wysoko wyspecjalizowanym sprzetem
elektronicznym i optycznym.

Spbtka sprzedaje asortyment za posrednictwem 5 sklepdw internetowych oraz prowadzi sprzedaz
stacjonarng w wynajmowanym lokalu.

Dla zyskéw osigganych przez spétke kluczowe znaczenie majqg 3 grupy produktéw ( szeczgbtowy
opis grup produktowych iich udziat w zysku spétki znajduje sie w Memorandum Informacyjnym).

Inwestycja w Spotke jest wysoce optacalna. Wskazniki ROA i ROE wynoszqg ok. 20% co na dzisiejszym
rynku stanowi ciekawq propozycje inwestycyjna.

Zwrot zinwestyciji (ROI) na koniec roku 2022 wynosi 20,78% co wskazuje, ze przedstawiona inwestycja
posiada bardzo duzq stope zwrotu z zainwestowanego kapitatu, a mozliwosci rozwoju Spotki wskazujg

na atrakcyjnosc inwestycji.

Rowniez wskazniki ptynnosSci zardbwno biezqcej, jak i szybkiej wskazujg na korzystne parametry
zwigzane z inwestycjg w Spobtke.

W oparciu o przedstawione parametry zwrotu z inwestycji, jest ona wysoce rentowna i optacalna.



PRZEWAGI KONKURENCYJNE

0DBE

Wysoka specjalizacja w gtownej kategorii sprzedazowej
Gtowna kategoria produktowa stanowi 70%-80% sprzedazy spotki. Pracownicy posiadajg wiedze
i doSwiadczenie w tym zakresie, co przyciqgga klientdw zainteresowanych tym segmentem rynku.

Lojalni klienci
Firma obstuguje klientdw o konserwatywnym podejSciu do zakupdw. Raz pozyskany klient zostaje
z markq. Rozpoznawalnos$¢ i renoma firmy w Polsce sq kluczowe.

Dostepnos¢ produktow
Sklepy oferujq wysokq dostepnosS¢ produktdw renomowanych i cenionych w branzy producentow.
Ponadto, spétka posiada statusu oficjalnego dystrybutora produktow kilku z nich.

Elastycznosé i proaktywne nastawienie do klienta

Firma cechuje sie zaangazowaniem w procesie obstugi i sprzedazy Pracownicy sg gotowi
dostosowac¢ sie do indywidualnych potrzeb klientdw, co moze przyciggac tych, ktérzy oczekujqg
spersonalizowanego podejscia.



MARKETING PERSPEKTYWY ROZWOJU

Firma przyktada duzg wage do dziatan
marketingowych, wydajgc na ten obszar od 30%
do 50% marzy sprzedazowej. Marketing firmy
obstugiwany jest przez agencje zewnetrzng,
ktéra odpowiada m.in. za prowadzenie medidw
spotecznoSciowych submarek spbiki oraz ich
reklome za poSrednictwem Google Ads, Facebook
Ads, oraz platform sprzedazowych, takich jak Allegro
Ads, Google Shoping, Facebook Marketplace,
Ceneo.pl. Prowadzq obszerne dziatania w zakresie
SEM i SEO.

Niestandardowym dziataniem spoétki (biorgc
pod uwage wspbdiczesne standardy obstugi
klienta w branzy e-commerce) jest prowadzenie
sprzedazy stacjonarnej, skoncentrowanej na
rzetelnej obstudze klienta przez wykwalifikowanych
pracownikdéw. Klient ma mozliwos¢ uzyska¢ pomoc
w doborze odpowiedniego sprzetu, a takze w jego
konfiguraciji lub instalaciji.

1.

Rozszerzenie oferty o  produkty
komplementarne. Poszerzenie oferty,
wigczajgc do  niej  specjalistyczne
ubrania, sprzet czy akcesoria zwigzane ze
sprzedawanym asortymentem. To moze
otworzy€ nowe rynki i przynieS¢ wigksze
zyski.

Poszerzenie oferty produktowej
dla danej kategorii sprzedazowej -
rozpoczecie sprzedazy nowych, wysoko
wyspecjalizowanych  produktow, ktore
databy mozliwoS¢ pozyskania nowych
grup odbiorcow.

Ustugi  serwisowe i haprawcze.
Oferowanie ustug serwisowych
i naprawczych dla produktéw, ktére
sprzedaje spotka. To moze przyciggnqc
klientdw, ktérzy potrzebujg wsparcia
technicznego lub naprawy sprzetu.

Szkolenia i doradztwo. Posiadajgc kadre
wyposazonq w obszerng wiedze w zakresie
branzy i sprzetu specjalistycznego, spobtka
moze oferowaé szkolenia oraz doradztwo
dla klientéw.



WYNIKI FINANSOWE

Ponizej przedstawiono wyniki Spotki po korekcie, ktora dotyczy tylko dziatalnosci zwiqzanej
z prowadzeniem sklepu stacjonarnego oraz sklepéw internetowych.

Przychody ze sklepow 4 300 000 9700 000 10100 000 17 900 000

Koszty operacyjne sklepow w oparciu o

4200 000 9 600 000 9 300 000 16 500 000
strukture

EBITDA z dziatalnosci sklepow 100 000 100 000 800 000 1400 000

Zestawienie przychoddw, EBITDA i zysku netto

Przedstawiony wynik z dziatalnosci Spotki
opiera sig¢ na rzeczywistych przychodach z
dziatalnoSci  sklepdw, zarébwno wszystkich
internetowych posiadanych przez Spbtke, jak
réwniez sklepu stacjonarnego.

Koszty operacyjne przedstawione w
powyzszym zestawieniu zostaty okreSlone, jako
koszty proporcjonalne do przychodéw z catej
dziatalnosci Spotki.



WSKAZNIKI RENTOWNOSCI

ROS 10,92% 4,94% 8,35%
ROA 16,54% 8,70% 18,86%
ROE 18,95% 11,29% 22,12%
ROI 15,71% 8,92% 20,78%

Rentownosé
EBIT

12,34% 5,73% 7,95%

Wyniki finansowe Spétki charakteryzujg sie wysokimi
wskaznikami rentownosci. Po spadku wielkosci wskaznikéw
rentownosSci w roku 2021 w stosunku do roku 2020, na koniec
roku 2022 zarbwno ROA, ROE, jak i ROl majqg wartoSci wyzsze niz
w roku 2020. Swiadczy to o duzej atrakcyjnosci inwestyciji.

Wskazniki ptynnosci biezqgcej oraz szybkiej pokazujqg, ze
Spo6tka znajduje sie w bardzo dobrej kondyciji finansowej i nie
wymaga dodatkowego kapitatu obrotowego potrzebnego
do biezqcej dziatalnosSci operacyjnej, jak réwniez do obstugi
posiadanych zobowigzan.




MOCNE STRONY | SZANSE

MOCNE STRONY

Zgrany zespo6t i ogromna jego wiedza
merytoryczna,;

Rozpoznawalna marka na rynku polskim;
Posiadanie w ofercie najlepszych marek
oferowanych produktow;

Posiadanie najlepszych relaciji z klientami

i ogromna czes¢ statych klientdw w
hermetycznym Srodowisku;

Asortyment ktory jest prestizowy i modny;
Wysoka dostepnos¢€ produktéw;

tadny i dobrze wyposazony sklep;
Budowanie marki poprzez dostarczanie do
pism branzowych merytorycznych artykutdw;
Prowadzony merytoryczny kontakt z klientami
we wszystkich social mediach;
Wykorzystywanie Al do podpowiadania
klientom zakupu produktéw
komplementarnych.

SZANSE

Utatwienie dostepu do broni palnej w zwigzku z
aktualna sytuacjg miedzynarodowg;
Mozliwos€ rozwoju biznesu poprzez zaangazo-
wanie Al;

Domeny pozwalajgce na zwigkszanie oferowa-
nego asortymentu;

Wejscie w sprzedaz nowych produktow typu
broh biata, systemy zabezpieczen przed ata-
kiem, itp.




/. PROPOZYCJA

INWESTYCYJNA

Oczekiwana cena za sprzedaz przedsiebiorstwa
WYynosi:

15 999 000 Zt

Wiasciciel jest gotowy rozwazy¢ inne propozycje
zarbwno w zakresie ceny, jak i innych warunkéw
umowy sprzedazy.

Osobom zainteresowanym przekazemy petne
Memorandum Informacyjne po wczesniejszym
podpisaniu umowy o zachowaniu poufnosci.

Chetnie odpowiemy na wszelkie pytania
dotyczqce propozycjiinwestycyjnejtelefonicznie
lub podczas spotkania.

8. KONTAKT

Osobqg do kontaktu w zakresie rozpoczecia
rozmow na temat transakcji jest doradca spoiki:

Katarzyna Pawetek

Doradca transakcyjny

+48 886 454 758
kontakt@sprzedajfrme.com



